


QUEM SOMOS

A PLANEI € uma empresa de consultoria fundada e dirigida por Eduardo
Rampani.

Sua Missao € auxiliar provedores de servigos logisticos na potencializagao
de seus resultados, através do uso de boas praticas de gestao comer-
cial, operacional e administrativa.

A empresatem como Visdo o compartilhamento da experiéncia adquirida
por seufundadorem 40 anos de freight forwarding, oferecendo servigos
de consultoriaem: Governanga, Gestao de projetos, Recrutamento de
profissionais e Treinamento de vendas.
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PRINCIPAIS SERVICOS

Alguns dos aspectos que a PLANEI se propde a auxiliar as empresas na
busca de solugoes e aprimoramento sao:

ﬁi[ﬂ Governanga

Melhoria na

produtividade
comercial

Refinamento do
processo de
precificagao dos
servigos

Revisaoda
estrutura
organizacional

Incremento na

retencao de
talentos

Aumento no indice

de sucesso em bids
e cotagoes spot

Reducao nos
errosde
faturamento

Integragao entre as
diferentes areas
internas e seus
lideres

Aumento na

produtividade
operacional



PRINCIPAIS SERVICOS

Suporte adaptado as necessidades especificas porum periodo deter-

minado. Planejamento, condugao, organizagao e acompanhamento

de projetos variados, tais como:

(o]
ﬁ{g Gestao de Projetos (PMO)

Criagao/
aperfeicoamento Implementacgao de
de planos de uma nova conta

comissao e bonus

Definicao e
Desenvolvimento implementagao
de plano de metas para
estratégico melhoria

continua

Marketing
Desenvolvimento
de material
institucional

Aberturade
novas

unidades de
negocios




PRINCIPAIS SERVICOS

Com base emum extenso networking de seu Diretor, a Planei auxilia as
empresas na busca dos melhores talentos do mercado atraves de:

Recrutamento (Head-Hunting)

Entrevista para

Auxilio na definicao averiguagao de

do perfilideal competénciase
expectativas

Realizagao de teste
de idiomas para
verificagao das

Filtrageme
escolhados Agendamento
melhores de entrevistas
talentos

habilidades de
comunicagao




PRINCIPAIS SERVICOS

O “Suscceful Sales Cycle (SSC)” € um curso direcionado a industria de
freight forwarding que se propde a cobrir todo o cliclo de venda.

i@: Treinamento de Vendas

Do

O terinamento-sera dividido em trés etapas:

Preparagao de uma
proposta/solucao

Conducaode
reuniao

Prospeccao

vencedora

*Este produto encontra-se em desenvolvimento e tem
seulangamento previsto para Marco de 2024



ENTREEM CONTATO

Eduardo Rampani € um executivo sénior com vasta experiéncia
em freight forwarding / logistica.

Ao longo de sua carreira liderou empresas multinacionais de
renome, atuando como CEO nacional, diretor e vice-presidente
regional, tanto no Brasil quanto nos Estados Unidos e Europa.

Profissional comreconhecida habilidade para formagao de
equipes e com ampla vivéncia nas areas de vendas, operagoes
egestaode P&L.

Eduardo Rampani

Q +55 (11) 99325 3699
eduardo.rampani@planeiconsult.com
@ www.planeiconsult.com



